
瑞尔集团赋能、带客、降本全国三万家牙科

诊所合作概要 

首先通过战略赋能、品牌赋能、营销赋能、中华人民共和国牙美

直播基地以及中华职工学习网牙科医生实训交流基地赋能等五大赋

能，将加盟诊所迅速提升至同行业超领先水平，以便迅速建立医患信

任，把客户从去大型口腔医院和大型连锁口腔诊所的路上截留下来。 

其次在多年成功运行改进商权会员系统基础上，充分借鉴海底捞、

百果园等通过师徒制培养店长得以快速进入行业最前列的成功经验，

从而高效为全国 12万多家民营非大型连锁牙科诊所中的 3 万家加盟

诊所总带客 1亿牙美消费会员，店均带客 3000人，人均首次消费 1000

元，店均带客首轮消费额 300 万元，店均增加推荐授业收入 40 万元。 

最后通过规模效应，量大低价等措施，为各连锁店降低现有经营

及采购成本 30%以上。 

总之通过四家选一，将最大程度集中有效资源，让加盟授权店更

好地发挥规模优势，对周边形成虹吸效应。根据二八定律和数字时代

赢家通吃之原理，全国各地最早签约加盟的前 3000 家诊所将至少获

得 90%以上的新增客户与收益，而且越早加盟，所占比例越大。现在

加盟，您将有幸成为全国行业前 3000 家中的最早期幸运者，率先获

得至少 3 万人以上的总带客量、3000 万以上的总带客消费额，400

万以上的新增跨区域师徒制授业收入。 

以上全部服务仅需支付首年连锁加盟费 1 万元，欢迎全国各非大

型连锁牙科诊所率先加入瑞尔行列，再次在牙齿与口腔领域全面重演

当年海底捞与百果园等凭店长师徒制一战封神的历史。 



瑞尔集团瑞酷赋能、带客、降本三连问 

 

民营非连锁牙科诊所问：为什么要先赋能，你们怎样为我们赋能？ 

瑞尔集团答： 

获客如钓鱼。您要想钓到预期中的鱼，首先得有能钓上鱼的称手工具。 

瑞尔集团瑞酷赋能、带客、降本系统，通过战略、品牌、营销等五大赋能，

把您的鱼具升级为最称手好用的工具，助您有能力钓到超出预期的鱼。 

通过包括战略赋能（从治已病到治未病再到牙美，共提升二个维度）、品牌

赋能（瑞尔集团+中华人民共和国图鉴社+中华职工学习网）、营销赋能（数字人

直播系统）、中华人民共和国牙美直播基地、中华职工学习网牙科医生实训交流

基地赋能等五大赋能将加盟诊所迅速提升至同行业超领先水平，以便迅速建立医

患信任，把客户从去大型口腔医院和大型连锁口腔诊所的路上截留下来。 

 

民营非连锁牙科诊所问：客户在哪？你们如何帮我带客？ 

瑞尔集团答： 

客户就在身边。获客如同钓鱼。之所以您钓上来的鱼达不到预期，一是您的

鱼具不够好，二是您的鱼饵不够香，三是您身边钓鱼的人太多而且好多比您历害，

把能钓的鱼都钓走了。 

瑞尔集团瑞酷赋能、带客、降本系统，首先通过五大赋能，把您的鱼具升级

到足够足够好，有能力钓上足够多的鱼。其次是帮您把鱼饵弄得足够足够香，让

您有足够的把握把周边的鱼全吸引过来， 这样您就能钓到远超你预期的鱼。最

后考虑到水里的鱼总是有限的，为了让您钓到更多的鱼，而且钓到长长久久，同

时也彰显我们帮你的价值，我们不全帮，只四家里帮一家，这样从总的鱼获量来

说，您一家就能钓原来四家的鱼。 

作为诊所，您想成为我们四家选一中的“天选之所”吗？ 

 

民营非连锁牙科诊所问： 

你们为我们提供了这么多的服务，为何才只收 1万元？ 

瑞尔集团答： 

    是为了用利益换时间。通过把看得见的利益尽可能多地让给加盟诊所，从而

以强大利益为驱动，换来在最短时间内建立最广泛的从利益共同体到事业共同体

最后到使命共同体的牙科诊所统一战线，共同去获得更大更复杂的看不见的共同

利益。 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



5 年赋能全国 12 万家牙科诊所中的 3 万家，并为之总带客 1

亿牙美消费会员、总降低 30%运营费用的合作方案 

瑞尔集团瑞酷 r.cool 赋能带客与降本扶持轻量级连锁系统，通过赋能、带

客、降本等三大功能，致力再用五年时间，高效赋能全国 12 万家以上牙科诊所

中的 3万家，并为之总带客 1 亿以上牙美消费会员，总降低 30%运营成本。 

首先通过战略赋能、品牌赋能、营销赋能、中华人民共和国图鉴社牙美直

播基地以及中华职工学习网实训交流基地等五大赋能，将加盟诊所迅速提升至同

行业超领先水平，以便迅速建立医患信任，把客户从去大型口腔医院和大型连

锁口腔诊所的路上截留下来。 

一是战略赋能，通过从现有治已病到治未病、再到“为中华之牙美而努力”，

迅速提升二个维度，从现有“治已病”的重重竞争中突围而出，在现在治已病基

础上提升十倍以上市场空间。 

二是品牌赋能，由瑞尔集团行文授权成为瑞尔集团某某口腔门诊部（牙科

诊所）或瑞尔集团瑞酷会员指定服务场所（二选一任选），中华人民共和国图鉴

社牙美直播基地、中华职工学习网实训交流基地，由瑞尔集团免费提供瑞尔集团

某某口腔门诊部或瑞尔集团瑞酷会员指定服务场所牌匾、中华人民共和国图鉴社

牙美直播基地、中华职工学习网牙科医生实训交流基地，“瑞尔集团某某口腔门

诊部：为中华之牙美而努力——中华人民共和国图鉴社、中华职工学习网”等标

准牌匾一套，若需根据诊所场地调整，可书面授权诊所根据以上内容量身定做。 

三是营销赋能，每店免费赠送一套当前市场价格万元左右的数字人直播传

播系统（加盟满千店时开始配送），并统一安排专人指导使用，让所有加盟连锁

店快速使用数字人直播技术进行 24 小时传播推广获客。 

四是通过授权成为中华人民共和国图鉴社牙美直播基地。和数字人直播系

统结合起来，在不间断传播获客基础上，还能进一步通过各平台权威专辑专题进

一步提升与传播。 

五是通过授权成为中华职工学习网的资深牙科医生实训交流基地，既能通

过资深牙科医生交流巡讲，有效提升加盟店的服务能力与服务水平，又能大幅增

加品牌含金量，进一步增加医患信任，尽最大努力把患者留在基层、留在诊所。  

其次在五个赋能提升基础上，为各加盟诊所总带客 1 亿牙美消费会员，店

均带客 3000 人，人均首次消费 1000 元，店均带客首轮消费额 300 万元，店均

增加推荐授业收入 40 万元。在此基础上为各加盟店带来源源不断的更多销售。 

瑞尔集团瑞酷 r.cool 牙美会员裂变系统，是在连续多年运营完善改进商权

会员体系的基础上，借鉴海底捞、百果园等通过店长师徒制得以快速扩张进入行

业最前列的成功经验，充分发挥现有商权会员和现已遍布全国的 3000 商权营销



中心的优势，通过合法合规的师徒制会员机制，为各连锁加盟店带客增值。 

最后通过规模效应，量大低价等措施，为各连锁店降低现有经营及采购成

本 30%以上。 

综上所述，瑞尔集团赋能、带客以及降本系统，将首先通过战略、品牌、

营销等五个赋能，迅速将加盟诊所提升至全国同行业超一流连锁领军品牌，并通

过 24 小时无间断数字人直播传播系统以及各平台权威专辑专题传播开去。在此

基础上再通过带客系统，店均新增销售额 300 万元，店均新增推荐授业提成 40

万元。最后通过规模效应，量大低价等措施，为各连锁店降低现有经营及采购成

本 30%以上。 

基于对市场负荷与市场需求的有效判断，我们计划全国总赋能 3 万家，也

就是每 4家中赋能 1 家，具体根据已有诊所布局进行名额分配与核准。  

总之通过四家选一，将最大程度集中有效资源，让加盟授权店更好地发挥

规模优势，对周边形成虹吸效应。根据二八定律和数字时代赢家通吃之原理，

全国各地最早签约加盟的前 3000家诊所将至少获得 90%以上的新增客户与收益，

而且越早加盟，所占比例越大。现在加盟，您将有幸成为行业前 3000 家中的最

早期幸运者，率先获得至少 3 万人以上的总带客量、3000 万以上的总带客消费

额，400 万以上的新增跨区域师徒制授业收入。 

以上全部服务仅需支付首年连锁加盟费 1 万元，欢迎全国各非大型连锁牙

科诊所根据自身实际需要，任选赋能提升或者赋能、带客加降本之方案，率先

加入瑞尔行列，再次在牙齿与口腔领域全面重演当年海底捞与百果园等凭店长

师徒制一战封神的历史。 

 

确认回执 

领导批示（请在以下括号中打挑）：         

方案一：五大赋能提升（    ）       方案二：五大赋能、带客加降本（   ）   

                              签名（盖章）： 

                           2023 年   月   日 

单位名称  

联 系 人  电话  

指定银行 中国民生银行北京成府路支行 帐号 0132014210007781 

收款单位 拼图易集团股份公司 支付宝 ceo@pintuyi.com 

备注：请加盖公章拍照后发电邮至 596503003@qq.com，或交联系人带回 

mailto:ceo@pintuyi.com


 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 


