
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



通过全国巡讲对现有培训机构进行全面赋能，以便动员全社会力量，更好服

务全国亿万职工及其家属的方案及回执 
 

鉴于贵单位在相关培训领域所做的大量工作和成绩，特邀贵单位一起合办本次全国

巡讲，并邀请相关负责同志出任我网理事会成员、专家委员会成员及讲师团成员，以便

通过给名、给人与给钱进行全面赋能，以便更好地服务全国亿万职工及家属。具体方案

分为基础合作、进阶合作与紧密合作共三类： 

基础合作方案：通过给名给人给钱全面赋能，助您迅速销售翻番，利润翻倍。 

1、通过业务协作，优势互补，比如由我方给名、给人与给钱，由协作方提供主讲场

所以及受众，共同为进一步提升全国职工素质，服务全国亿万职工和家属贡献力量。 

2、单位负责人免费成为中华职工学习网理事会、专委会或讲师团成员，共同为提升

职工素质，服务全国亿万职工及家属服务。 

3、安排专人与我网进行对接，建立最便捷简单落地的合作模式。 

给名： 

1、由中华人民共和国图鉴社、中华职工学习网（经国务院主管领导批准，于国家十

部委会议上由与会首长点击开通）来出面指导或联合主办本次或各种培训活动。 

实达集团（第三代实达智能平台）、开创集团（第三代教育培训平台）等 30 多家各

行业集团中任选一至二家同行业集团承办或协办。 

2、通过中国大爱高峰论坛既“十万先富十万爱，十万青年十万富”系列巡回讲座进

行巡回讲演推广。 

3、免费授予出席培训的符合资格条件的优秀培训讲师成为理事会成员、专家委员会

成员以及认证讲师。 

给人： 

1、我方总编、副总编、理事会成员、专家委员会成员主动上台免费主讲（出场费由

我方支付）。 

2、免费以我方名义代表全国亿万职工邀请各界精英出席各种系列讲座进行主讲，从

而大幅降低邀请难度与邀请成本，大幅提升邀请成功率。 

给钱： 

1、第三代线上线下循环消费对所有用户进行补贴，实现你赚钱，我补贴。 

2、通过主板已上市公司的股权激励系统和发放的配股进行股权激励，让您的用户率

先当场享受上市溢价。实现你赚钱，我补贴，客户免费甚至还赚钱。 

3、出赚钱项目，助您当场赚钱分钱（30 多家全国性行业集团内设项目任选匹配）。 



基础合作要求：面向职业教育与职工教育的社会培训机构，无需增加新的投入和缴

纳任何费用，只需愿意以大爱之心，共同为全国亿万职工及家属提供更好的服务，即可

通过相互协作，优势互补，立马实现销售翻番，利润翻倍。 

进阶合作一：进一步成为全国巡讲协办单位，更好地为全国亿万职工及家属服务。 

行业总分论坛 VIP 参与，第三代培训分平台销售，自营店主推，全国巡讲推广。通

过代理中国大爱产业预计收入 1000 万元，通过主板已上市公司股权激励稳健收回成本

10 万，通过数字资产商股通预计实现长期收入 1亿元。  

主要回报： 

1、以 VIP 身份参加主论坛，分论坛，配套提供 AI 全自动推广在内的 10 万宣传推广

产品与服务； 

2、首先通过中国大爱高峰论坛并双十万全国巡讲主场进行推广，其次在第三代总平

台、行业分平台上开设自营店，优先进行推广服务，且确保通过行业集团优先推广产生

销售 100 万以上主打产品。 

3、免费获得代理中国大爱产业六个方面以上收入的代理资格，并获得相应利润分成。

预计未来五年可获 1000 万以上代理收入。 

4、主板已上市公司 10 万股权激励（香港主板 00033，当前市值 20 亿左右），通过

资本市场一天收回 100 元，1000 天收回全部 VIP 成本（资本市场上涨利益未计在内）。 

5、赠送 10 万商股通，对应 2039 年底前商权总奋斗目标中 1亿资产份额，也就是预

计当 2039 年年底前达成奋斗目标，该资产预计增值 1000 倍达成市价 1亿元。 

6、作为中华职工学习网理事单位，主要领导出任中华职工学习网理事，主要培训讲

师出任中华职工学习网认证讲师。 

进阶合作要求：一次性投入 VIP 自营店宣传推广费 10 万起。 

进阶合作二：进一步成为全国巡讲承办单位，更好地为全国亿万职工及家属服务。 

行业分论坛协办，分平台主打销售，全国巡讲助推，签约包销 500 万，通过代理中

国大爱产业预计收入 5000 万元。通过主板已上市公司股权激励稳健收回 200 万，通过数

字资产商股通实现长期收入 10 亿元。 

主要回报： 

1、主论坛 VIP 参与，分论坛协办，配套提供 AI 全自动推广在内的 100 万宣传推广

产品与服务； 

2、首先通过全国巡讲主场进行推广，其次在第三代线上线下循环消费总平台、行业

分平台上开设 VIP 自营店，优先进行推广服务。最后纳入直营销售，由拼图易集团、开

创集团（第三代教育培训平台）等各分行业集团签订包销协议，共计包销 5000 万元以上

主打产品（不低于宣传推广费 5倍，具体以合作伙伴需求为准协商）。 

3、免费获得代理中国大爱产业六个方面以上收入的高等级代理资格，并获得高等级

的利润分成，预计未来五年可获 5000 万以上代理收入。 



4、主板已上市公司 200 万股权激励（香港主板 00033，当前市值 20 亿左右，前 2

名每名提供 200 万，第 3 至 5 名每名提供 150 万，第 6 名开始提供 100 万），通过资本

市场一天收回 2000 元，1000 天收回 2 倍全部协办及宣传推广成本（资本市场上涨利益

未计在内）共计 200 万。 

5、赠送 100 万商股通，对应 2039 年底前商权总奋斗目标中 10 亿资产份额，也就是

预计当 2039 年年底前达成奋斗目标，该资产预计增值 1000 倍达成市价 10 亿元。 

6、作为中华职工学习网常务理事单位，主要领导出任中华职工学习网常务理事，主

要培训讲师出任中华职工学习网认证讲师。 

7、该单位主办的符合我方身份及主题的相关培训活动可由中华职工学习网联同中华

人民共和国图鉴社以及中国大爱高峰论坛暨双十万活动办公室指导或主办。 

8、双方有针对性约定的其他个性化共赢条款。 

进阶合作要求：一次性提供协办及品牌宣传推广费 100 万。 

进阶合作方案三：更进一步成为全国巡回讲座联合主办单位，更深入地为全国亿万

职工及家属服务，进而惠及全国乃至全球所有消费者、奋斗者与投资者。 

中国大爱高峰论坛总论坛暨“双十万”巡回讲座联合主办，第三代线上线下循环消费全

系统主销且签约包销 5000 万，通过代理中国大爱产业预计收入 2亿元，通过主板已上市

公司股权激励稳健收回 2000 万，通过数字资产商股通实现长期收入 100 亿元。 

主要回报： 

1、中国大爱高峰论坛总论坛并“双十万”协办单位主协办单位，分论坛联办单位，

配套提供 AI 全自动推广在内的 1000 万宣传推广产品与服务； 

2、首先通过全国巡讲主场进行推广，其次在第三代线上线下循环消费总平台、行业

分平台上开设 VIP 自营店，优先进行推广服务。最后纳入直营销售，由拼图易集团、开

创集团（第三代教育培训平台）等各分行业集团签订包销协议，共计包销 5000 万元以上

主打产品（不低于宣传推广费 5倍，具体以合作伙伴需求为准协商）。 

3、免费获得代理中国大爱产业六个方面以上收入的最高代理资格，并获得最高等级

的利润分成，预计未来五年可获 2 亿以上代理收入。 

4、提供主板已上市公司 2000 万股权激励（香港主板 00033，当前市值 20 亿左右。

前 2 名每名提供 2000 万，第 3 至 5 名每名提供 1500 万，第 6 名开始提供 1000 万），

通过资本市场一天收回 2万，1000 天收回 2倍协办及宣传推广成本（资本市场上涨利益

未计在内）共计 2000 万。 

5、赠送 1000 万商股通，对应 2039 年底前商权总奋斗目标中 100 亿资产份额，也就

是预计当 2039 年年底前达成奋斗目标，该资产预计增值 1000 倍达成市价 100 亿元。 

6、作为中华职工学习网副理事长单位，主要领导出任中华职工学习网副理事长，主

要培训讲师出任中华职工学习网认证讲师。 



7、该单位主办的符合我方身份及主题的相关培训活动可由中华职工学习网联同中华

人民共和国图鉴社以及中国大爱高峰论坛暨双十万活动办公室指导或主办。 

8、双方有针对性约定的其他共赢条款。 

进阶合作要求：一次性提供协办及品牌宣传推广费 1000 万。 

对于渴望百尺竿头，更进一层，参与紧密合作的业界翘楚，我们将提供更多优惠措

施与条件，助您超越梦想，挑战极限，率先成为新时代的共同缔造者与率先大成者。 

签约保障：凡按以上进阶方案合作的单位，承办单位拼图易集团（第三代创富孵化

器）、开创集团（第三代线上线下循环消费教育培训平台）签约承诺，凡是出现在五年

以内既没有通过包销卖出承诺数额以上产品，又没有通过资本市场收回全部成本者，也

没有通过代理获得以上收入者，由承办单位退回差价部分，确保合作单位只赚稳赚。 

从而帮助参与教育培训机构以最确定性的方式，迅速摆脱 90%以上传统企业注定消

亡的命运，跨入新的发展轨道。因为 AI 人工智能将至少提升 10 倍以上工作效率，创造

10 倍以上物质与精神文化产品。所以在 AI 人工智能浪潮的冲刷下，90%以上的人群注定

永久失业并成为纯粹消费者，90%以上的传统企业注定永久性消亡并近在咫尺。 

联系人：沈拓、金秀，电话：01069381352 4000-330-310  13810891808（微信同号）。 

 

通过全国巡讲获得全面赋能参与回执 

填写日期：   2024 年   月    日 

领导批示：  

同意按以下方式安排专人合作洽谈，以便办好全国巡讲，更好地服务全国亿万职

工及家属。（请在所选方案后面打“✓”，在下划线上填空，可多选多填）。 

基础合作：通过给名给人给钱全面赋能，以便迅速销售翻番，利润翻倍   （   ） 

进阶合作一：成为全国巡讲协办单位，更好地服务全国亿万职工及家属   （   ）   

进阶合作二：成为全国巡讲承办单位，更好地服务全国亿万职工及家属   （   ） 

进阶合作三：成为全国巡讲联办单位，更深入地服务好全国亿万职工     （   ）     

更  多：                                                           
 

                              签名（盖章）： 

                          2024 年  月   日 

单位名称  

联 系 人  电话邮箱  

备注：本回执请加盖公章发邮件 596503003@qq.com   



中国大爱高峰论坛暨双十万全国巡讲简介 

为了充分发挥“现代新型工会大学校”的教育培训与传承作用，以先富带后富，走向共

同富裕， 中华人民共和国图鉴社、中华职工学习网与中国大爱高峰论坛暨双十万活动办

公室决定正式启动中国大爱高峰论坛并双十万全国巡讲活动，并委托拼图易集团等商权

产业联盟数十家核心产业集团共同承办。 

该活动将通过遍寻有大爱之心的先富者，充分调动和发扬他们“既要利已，更要利人”

的大爱精神，每人资助 5 万以上，每人选拔支持敦促教导一位以上有志青年成为创富样

板，以便一个家族选拔资助一人，一个村庄选拔资助一人，一个社区选拔资助一人（以

下简称“四个一”）。从而承前启后，继往开来，以先富带后富，一起走向共同富裕，

走向智能一切，走向丰裕时代，走向人类命运共同体。 

理论上，通过 AI 工具尤其是 AI 智能机器人全面加持放大武装起来的 1 万至 10 万

被大爱之心所包裹的创富样板生和推广员、1 万至 10 万实体店就足以拿下全国市场，补

贴普惠全国消费者。10 万至 100 万被大爱之心所包裹的创富样板生和推广员、10 万至

100 万实体店足以踏平占领全球市场，补贴普惠全球消费者，达成终极使命。 

为此，活动主要承办单位红返股份公司（红返超市：第三代线上线下循环超市）、

实达集团股份公司（第三代实达智能生活），拼图易集团股份公司（第三代创富孵化器）、

硬朗朗集团股份公司（第三代大健康实体店）、美柚集团股份公司（第三代美业）、运

盛集团股份公司（运盛第三代数字珠宝与传统珠宝）、志高集团股份公司（第三代智能

家居家电平台）、微性集团股份公司（第三代酒类供应平台）、迪马集团股份公司（第

三代房地产销售平台）、金固集团股份公司（第三代汽车生活销售平台）、丰乐集团股

份公司（第三代酒店旅游平台）、珍爱集团股份公司（第三代婚恋平台）、开创集团（第

三代教育培训平台）……瑞尔集团股份公司（第三代健康医疗平台）等其他 30 多家各行

业国家级顶级产业集团均将分行业展开，分别从消费链、人力链与投资链入手，通过第

三代线上线下循环消费，造福全体消费者，通过提供就业与推广机会，给所有认同的奋

斗者带来自己创富，带领他们共富的划时代机会，通过提供投资机会，让所有投入资金

的投资者获得确定性的多倍倍投资收益机会，让所以投入现金以外的其他财产资本的投

资者快速回笼资金，让现有沉淀资产发挥价值。 

我们将以中国大爱高峰论坛暨双十万全国巡讲为突破口，以全国巡讲联办、承办、

协办单位为重要合作伙伴，以中华职工学习网理事会、专家委员会以及讲师团成员为主

讲，将中国大爱产业和第三次商业大革命带来的巨大红利带给全国亿万职工及其家属，

进而造福惠及全国乃至全球的所有消费者、奋斗者与投资者。 

我们将以“办好“双十万”，落实“四个一”为主线，以中国大爱高峰论坛总论坛永久会址

为精神圣地，以各分论坛永久会址为主要根据地，以各区独家代理为渠道，以即将遍布

各地的第三代线上线下红返超市、硬朗朗大健康店以及各行业加盟店等为支点，以先富

大爱者为传承，以青年创富样板生为主力，以 AI 工具尤其是 AI 智能机器人全面加持放

大为武装，一手搞定供应链与终端市场，实现“因需竞产，飞机撒钱”。一手托起实体店与



异业联盟，就此建立深入各地的根据地，形成水银泻地，无孔不入的最庞大消费与经营

基础，就此将“飞机撒钱，按需购用，股权共享”最大范围最大限度地送达所有用户。 

由此最晚于 2039 年 12 月 30 日前完成升级转型，基本实现第三代线上线下循环消费

对第二代传统电商线上消费和第一代传统线下消费的替代，并且努力实现 3 个 1000 万

亿：即全球商权新产业、新生态的总资产达到 1000 万亿，贡献值、商积分、碳积分等

流通中的数字资产达到 1000 万亿，在传统市场上市与数字化股权平台上市的商权新产

业的总市值累计达到 1000 万亿（以上均以现在的人民币计算）。 

从而在全球范围内基本完成商权对商品的替换，从而将人类经济社会全面推进至以

“因需竞产，飞机撒钱，按需购用，股权共享”为主要特征的消费共产主义新阶段，并且无

限趋近于马克思所描述的以“按需分配”为主要特点的经典共产主义新阶段，基本实现世界

大同。从而实现最终理想，完成最终使命。 

之所以我们有如此足够信心与决心达成使命，是因为我们经过 23 年不间断的持续经

营，已集齐了如下六大核心优势与收入来源。 

1、模式优势：第三代线上线下循环消费全面替代第二代传统线上消费模式

和第一代传统线下消费，直通到达智能时代。通过三维对阵二维，实施降维打击

与全面替代。 

2、规模效应：商权创富总平台与各行业分平台，由商权（中国）股份公司

和拼图易集团等 30 多家各行业集团分别引领实施，形成商权新体系生态优势与

规模优势。相对于单一项目，综合成本降低数十倍，综合成效提升数十倍。 

3、文化引领：中国大爱高峰论坛暨“十万先富十万爱，十万青年十万富”系列

活动引领，以无限替代有限，再次迎来新的爆发性增长。 

4、理论指导：《商权论》首次将人类全历史阶段简单分为商前、商品、商

权三个时代，将全人类所有资本简单分为财产、人力与消费三大资本，将全人类

所有消费模式分为第一代传统线下消费、第二代传统线上消费和第三代线上线下

循环消费新模式，由此开创迎来了新的商权时代，理顺了三大资本，并全面开启

迎来了第三次商业大革命的巨大浪潮。 

5、上市溢价：通过主板已上市公司发放及配备的股权激励系统和配股，一

步跨越复杂漫长且不确定的 IPO 过程，率先直接马上三个工作日内享受到上市公

司所带来的市场溢价。 

6、数字资产：作为有实物支撑的下一代数字股票与“比特币”，贡献值、

商积分、商股通、奋斗度将撑起主流社会的主流资产，成为继房地产等实体资产

之后，人类社会最重要的资产，必将带来与“比特币”类似的高速增长与增值。 

 



附：商股通简介 

精神世界是孙悟空，是筋斗云，是十万八千里。物质世界是白龙马，是取经路，是

九九八十一难。以无限精神引领有限物质世界，以新型数据资产引领传统物质生产，已

成为历史性大机遇，必将迎来爆发式的大突破大增长，从而造就一大批先富样板。 

毫无实物支撑仅靠共识存在的比特币一次又一次突破人类认知极限，其价格在过去

14 年里飙升了超过 3000 万倍，无数业界精英纷纷预言并已达成共识，优质股权与数字

资产必将成为继房地产飞速发展数十年后的下一个最重要的资产与保值增值工具。 

商股通 sgt（商权经济一站式股权通行证），既可以理解为面向未来的数字化股票，

也可以理解为有实物支撑的下一代“比特币”。 

商股通总量 1 万亿，对应 2039 年商权生态替代商品生态总奋斗目标 1000 万亿总资

产，界时 1 商股通等于 1000 以上贡献值。 

商股通 sgt（商权经济一站式股权通行证）由全体消费者、经营者与投资者共同拥有，

对应持有中国商权集团有限公司(CCG)、商权基金会（CEF）、商权大学(CEU)三家商权

发起单位百分百的股权，并通过这三家单位控股商权所有核心产业集团 51%以上的控股

股权，参股商权生态相关企业一定比例的参股股权。并以这三家发起单位所拥有的全部

资产为压舱石，确保在整个商权生态内一商积分按一人民币广泛流转使用，逐步实现全

球范围内全部商品与服务一元购或零元购。 

免费赠予全球 70 亿消费者 5000 亿商股通；投资者、经营者合计获得 5000 亿； 

每个用户既是消费者，同时也可以是投资者与生产者。 

当前按 1 贡献值兑一个商股通，自 2026 年 1 月 1 日起，每新增 100 万会员，需新

增 1 贡献值兑一商股通，新增 1000 万会员时，须增加 10 贡献值兑换一个商股通。新增

1 亿会员时，须增加 100 贡献值兑一商通通，新增 10 亿会员时，须增加 1000 贡献值兑

商股通，新增 50 亿会员时，须增加 5000 贡献值兑一商股通。 

商股通如同传统股权一样有锁定期，满足以下两个条件下方可自动解锁上市公开交

易：一是商权新增会员达到 10 亿人，一商股通需 1000 个贡献值兑换时，二是出售方拥

有商股通满三年。 

商股通作为中心化与去中心化完美结合的产物，是对人类文明 99%的继承与 1%的

创新与发展。商股通对应商权的总奋斗目标，是确保一商积分能充当一元人民币在全球

畅行使用的压舱石，是实现全民持股的长效机制，是让一部分人先富起来，最终带动全

球全体消费者股权共享、共同富裕、世界大同、消费共产的长效机制与有效途径。 

总之，贡献值是堆成商权新体系的有力保障；商积分（商权通）是实现因需竞产、

飞机撒钱、共同富裕的有效工具；商股通是实现股权共享、世界大同的长效机制与有效

途径。奋斗度就是我们提供这一保障，使用这一工具，用好这一机制，最终实现这一理

想，完成这一使命的奋斗程度与到达尺度。 

 



中华职工学习网简介及历史沿革 

建设中华职工学习网，是经国务院主管领导批准。是中华全国总工会、中央

文明办、国家发改委、教育部、科技部、原人事部、原劳动与社会保障部、国务

院国资委、全国工商联联合发起的全国“创建学习型组织、争做知识型职工”活

动唯一资源型网站。由中国科协、中共中央组织部、中共中央宣传部、国家发改

委、教育部、科技部、财政部、原人事部、农业部、原劳动与社会保障部、国家

广播电影电视总局、中国科学院、社会科学院、中国工程院、国家自然科学基金

委员会、中华全国总工会、共青团中央、全国妇联共同发起建设。2007 年 7 月

16 日，在中华全国总工会等国家十部委于人民大会堂联合主办的首届中国职工学

习论坛开幕式上，由中华全国总工会书记处第一书记点击开通。 

2008 年 10 月 21 日，胡锦涛同志视察时强调要“充分发挥工会大学校作用”。 

2008 年，由全国创争办主编，中华职工学习网协编的《中国学习型社会建设

发展报告》由中共中央政策研究室研究出版社出版发行。 

2010 年 1 月 16 日，由中华职工学习网发起并联合三十多家全国性行业协会

和十多家主流媒体主办的“最具中国特色系列评选表彰大会暨中国特色实践论

坛”于在全国人大会议中心隆重举行。 

中华职工学习网以打造“百万学习型组织”和“亿万知识型职工”知识管理

系统为重点，致力为每一个基层工会组织提供电子学院与电子教室，为职工及其

家属提供电子书包，把手机变为移动课本，从而办成一所新型的、信息化的，与

时俱进的、覆盖3亿多工会会员和7亿多职工以及家属的没有围墙的24小时开放的

现代新型工会大学校。 

            

国家十部委主要领导在主席台上就座       与会首长点击开通中华职工学习网 

     

首部《中国学习型社会建设发展报告》    学习网发起主办的中国特色实践论坛 


